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过了65岁想买保险较难
目前市场上的保险品种虽多，但大

多对投保年龄有限制，普遍为 55岁、60
岁和65岁。寿险投保年龄一般到60岁，
个别投资功能较强的万能险放宽到 70
岁；而医疗险的投保年龄一般到60岁，最
高续保年龄不超过64岁。

过了 65岁就买不到保险了吗？当
然不是，也有部分保险公司针对老年人
的需求，陆续推出相应的产品。比如，
防癌险，承保年龄最高为 75岁，个别意
外险承保年龄上限甚至延至 90岁。但

年缴型寿险仍有部分险种不对65岁以上
的老年人开放。

为父母投保越早越划算
通常情况下，年纪越大，缴纳的保费

越高。以某重疾险分析来看，如果投保
年龄相差 10岁，则购买同一款产品的保
费有时会相差 20%甚至 50%。很多针对
老年人的保险，保费几乎等同于投保金
额或只有 20%的价差，甚至出现费率倒
挂，即满期时所缴保费总额会超过保险
金额。因此，趁早为父母投保更划算。

业内人士建议老人首先应该考虑意
外保险和健康保险。意外险保费较低、
保障高，65岁以下老年人购买意外险的
费用与年轻人相差不大，也没过多限制
条件，大多数可以保到80岁。

健康保险中比较适合老人的是住
院医疗保险和重大疾病保险。目前市
场上还有老人险，常见的有老人意外
险、长期护理险，这类保险更针对老年
人因意外造成骨折、重大手术等意外
伤害，以及因疾病、意外伤害造成身体
机能的损害。

互联网迭代思维已深植交通银行信
用卡基因中，无论是产品还是服务，交通
银行信用卡都在不断进行创新升级。
“50%优惠”是交通银行信用卡“超级最红
星期五”活动一直坚持的优惠力度，往年
是通过返还刷卡金的形式给到用户，而今
年交通银行信用卡重新定义超红，采用活
动当日“立减50%”，不用等刷卡金返还的
方式，带来一个更方便、更实惠的“超级最
红星期五”。与行业常规的“随机立减”
“抽奖赢取”等奖励模式相比，今年的“超
级最红星期五”不论是活动力度、还是便
捷程度上都有很大的提升。

此外，今年的活动也全面实现了“实
惠超红”到“科技超红”的升级。面对互联
网发展、客户逐渐向手机移动端聚集的趋

势，交通银行信用卡充分运用互联网技术
和大数据，推出“秒级服务”，将互联网、科
技运用到金融领域，在实惠之上打造出一
个“科技超红”。今年，即便没有交通银行
信用卡的客户，也可“秒速办卡，秒享优
惠”，帮助用户提升时间效益，开卡的新客
户福利也更多。

除了更实惠，交通银行信用卡基于
对用户消费习惯的洞察，为增强用户黏
性和好感度，这次的“超红”活动也让“实
惠”变得更方便获得。今年消费者想要
为“超红”买单不再局限于 POS机刷卡。
即使不带信用卡，只要带着手机都能通
过“买单吧”APP支付、云闪付参加活动，
享受优惠，让不少持卡人大呼“实惠再也
不用等”。

■行业资讯

华夏银行郑州分行
成功举办车友音乐节活动

近日，华夏银行郑州分行联合河南广
播电视台（FM90.0）举办车友山谷音乐节
活动。同时，向广大车友宣导“ETC绿色出
行”的社会责任理念。ETC业务是华夏银
行郑州分行的重点产品、亮点工程，也是
该行积极践行社会责任的重要手段。自
2013年 4月开办ETC业务以来，华夏银行
郑州分行就不断优化业务系统，着力提升
客户体验，先后推出“ETC免费办理”“高速
通行费优惠”等一系列惠民政策。2015年
12月，该行成为河南省首家上线ETC记账
卡业务模式的银行，让客户收获了高速收
费站“极速通行”的良好体验。杨长生

中信银行每股优先股
派息3.8元

中信银行公布，该行将于 10月 26日
派发优先股“中信优 1”2016年 10月 26日
至 2017年 10月 25日期间的股息，按照中
信优1票面股息率3.80%计算，每股优先股
派发现金股息人民币 3.80元(含税)，以中
信优1发行量3.5亿股为基数，该行本次派
发优先股现金股息共计人民币 13.30亿元
(含税)。张弘扬

工银金豆豆车主卡
加油每升直降0.15元

近日，工商银行“工银金豆豆车主卡”
正式发行，将为省内2150余万机动车车主
提供多种专享服务。“工银金豆豆车主卡”
由工商银行河南省分行与金豆豆互联网有
限责任公司联合发行，为持卡人提供消费
结算、转账汇款、存取现金等基本借记卡服
务，客户通过下载“小金豆”APP还可以享
受加油优惠服务、车辆保险服务、车辆违章
查缴服务、通讯优惠等增值服务。持卡人
在河南省内中石油加油站点，办理中石油
金豆豆加油卡，加油每升直降0.15元，可与
中石油站点内加油优惠叠加使用。倪子

交行郑州中原中路支行
开展“存款保险知识”宣传

为深入贯彻落实“存款保险制度”工
作要求，普及存款保险知识相关内容，交
行郑州中原中路支行深入开展宣传服务
工作。一是通过门楣屏、海报机、ATM界
面等，进行多渠道、大范围的宣传，扩大宣
传面。二是加大厅堂客户营销和宣传力
度，组织厅堂宣传微沙龙，增加受众面。
三是深入社区，向群众分发存款保险知识
宣传折页，并用通俗易懂的语言讲解存款
保险的基本知识，让群众了解自身所享有
的保障及权益。通过持续宣传服务，加深
了客户对“存款保险制度”的认知度，使银
行工作人员与人民群众关系更为融洽，为
更好地开展各类工作打下了基础。全权

重阳节给爸妈买保险少花冤枉钱

优先考虑意外保险和健康保险
“父母年龄大了，万一生病住院看病花销可不少。老年人还能买保险吗？”重阳节将至，很多人想给

父母买保险。业内人士提醒，给父母买保险要了解保费和保障范围。对老人来说，首先应该考虑意外保
险和健康保险，而且投保要趁早，超出年龄范围可能无法投保。郑报融媒记者 倪子

交通银行信用卡打造全新超级最红星期五

用“速度与实惠”给你更多体验
交通银行信用卡新

一波“超级最红星期五”活
动在10月20日正式拉开
帷幕。今年的“超级最红
星期五”再次刷新消费者
的体验，用“速度与实惠”
让消费者嗨翻天。用户不
仅可享受立减50%的优
惠，参与活动的项目也从
超市、加油站延伸到“买单
吧”APP场景“电影、手机
充值、生活缴费”等多个领
域，新用户更可秒速办
卡、秒享优惠。
倪子 全权 杨志斌

“场景+大数据”
创互联网时代“超红”
新体验

“超级最红星期五”至今已举办十
届，交通银行信用卡从未停止对新营销方
式及理念的创新，除了更方便、更实惠，今
年的“超红”还开拓了更多消费场景。

过往的“超红”主要集中在超市、加
油这两大线下核心场景中进行，今年消
费场景对人们日常生活覆盖更全面，预
计全国 1万余家商户共同参与。除此
之外，“买单吧”APP中的餐饮、电影、网
上商城、手机充值、生活缴费也统统享
五折优惠。除了持续深耕刚需消费外，
更是以“多元化”的场景覆盖进行提前
布局，交通银行信用卡敢于创新，大胆
突破自身及行业局限的魄力可见一斑。

互联网时代，大数据才是核心资
源。对此，交通银行信用卡的相关人士
也表示，这次活动丰富消费场景、增加
“买单吧”APP平台，既是为扩大流量入
口，更方便、更惠及用户，也是运用互联
网的技术手段获取更为丰富的用户消费
行为、用户画像大数据，建立更全面完整
的用户数据库，为日后实现更精准的大
数据营销，提升用户新体验进行铺垫。

时代与消费习惯都在变化，交通银
行信用卡主打秒享五折、“买单吧”支
付、全民场景娱乐，就是在顺应时代及
行业发展趋势，打造以用户需求和体验
为导向的体验时代，为用户创造互联网
时代的“超红”新体验。未来，交通银行
信用卡将继续运用迭代思维给用户带
来更多可能与惊喜。

详细参与活动规则可登录交通银
行信用卡官网或“买单吧”APP查阅。

“科技超红”道出信用卡营销迭代新思路


