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中国平安致力于成为国际领先的个人金融生活服务集团，坚持“科技引领金

融，金融服务生活”理念，持续深化“金融+科技”、探索“金融+生态”，聚焦

“大金融资产”和“大医疗健康”两大产业，为客户创造“专业，让生活更简单”的

品牌体验，让客户的金融生活“省心、省时又省钱”。

值此新春佳节到来之际，平安银行厦门分行、平安人寿厦门分公司、平安产

险厦门分公司、平安普惠厦门分公司携手带来一系列优质的金融产品和暖心服

务，为广大市民新年资产规划提供参考。

大
展
宏

文/本报记者 苏丽娜 整理

平
安
普
惠

优
服
务
解
难
题

润
小
微
助
实
体

福兔
运财

2
0
2
3

年1

月1
8

日

星
期
三

责
编
：
蓝
曦

美
编
：
郑
俊
炜

T14中
国
平
安

产
品
精
心
选
金
融
生
活
我
守
护

平安普惠厦门分公司积极响应政
策号召，着力服务普惠型小微企业，为
重点行业推出小微扶持计划，开辟绿色业务
通道，帮助广大小微企业快速发展。

外地来厦创业的市民林先生，正因创业资金短缺而一筹莫展
之际，平安普惠厦门分公司伸出了“橄榄枝”——经过相关审核，为
其发放了30万元信用贷款，助其开启创业之旅。这是平安普惠厦门分公司
助力小微企业、个体户，为其解决融资难题的真实写照。

目前，平安普惠通过“人+企”结合，充分挖掘小微企业主身上的信用特
质，突破传统金融依赖抵押物的瓶颈，让全国小微
企业主通过全线上化申请，都可获得标准化金融服

务，以综合性咨询顾问服务给创业者带来温
暖，帮助他们稳健发展。

平安产险
升级产品

回归保障本源
近日，平安产险厦门分公司热推多款

重磅产品，为家庭健康安全保障增效提
质，为新市民在厦安居乐业添能赋力。

E家平安·万事兴
一张保单保全家

E家平安·万事兴最低保费仅236元，一
天不到1元即享最高600万元医疗保险保
障、100万元家财保障、8大健康增值服务。

其中，医疗保障覆盖一般医疗费用保
障、120种特定重疾医疗费用保障、质子重
离子医疗费用保障、特定药品费用保障、
重疾转诊交通费用保障等，高端系列再升
级指定重疾特需医疗费用保障。目前，家
庭整体投保可享最低8折优惠，全家共享
免赔额，真正做到一张保单保全家。

平安心安系列意外险
呵护新市民在厦奋斗

平安产险为家政、外卖、网约车等新市
民集中的行业，特别推出专享意外保障。

骑手专属，最低全年98元，每天不到
3角钱，可享最高10万元意外保障，雨天
路滑、行驶误伤、意外撞伤等全场景护航，
24小时通赔。

家政系列，最高50万元意外保障，按
月报价，1个月至12个月灵活选择，最低
保费25元起，利刃划伤、采购意外、烧伤
烫伤等常见意外全保障。

网约车驾乘保障，按月报价，1个月至
12个月灵活选择，最低保费6元起，享最
高30万元意外保障。

2022年，平安银行在产品、服务、科技等多
方面不断升级进阶，获得市场频频点赞。平安
银行私人银行各项数据实现稳健增长，持续夯
实产品、队伍、客群“铁三角”，打造顶级私行服
务体系，荣膺“年度卓越私人银行”等大奖，实现
了市场认可度与客户口碑双提升。

2023年，平安银行私人银行将在平安集团
“综合金融+医疗健康”的“One Ping An”生态
版图下，继续秉持“五心”服务，以专业资产配置
给客户财富保值增值带来安心；以有温度的医
养权益给客户健康带来舒心；以博爱的慈善规
划实现客户善心；以综合金融服务让客户为企
业发展宽心；以周全的家族办公室服务，让客户
对家族传承感到放心。

打造国内首个
顶级私行服务体系

2022年，围绕超高净值客户“个人、家族、
企业”多维需求，平安银行私人银行打造了国内
首个顶级私行服务体系。

个人服务方面，该行升级权益体系，打造高

端医养、子女教育、慈善规划等王牌权益；家族
服务方面，发布“平安家族办公室”品牌，从上层
设计助力家族传承；企业服务方面，坚持以服务
实体为导向，推出一站式金融解决方案。同时，
通过业内首创的“企望会”为企业家量身定制金
融服务、圈层社交、品牌赋能、经营赋能、社会价
值赋能。

打造“平安优选”品牌
客户产品服务供给持续丰富

2022年，平安银行私人银行持续构建多元
化、多策略产品货架，以及覆盖全球多市场的选
品、投研、投顾和配置体系，打造“平安优选”品
牌。

不久前举办的“平安私人银行2022年度峰
会”上，参会的橡树资本、KKR、淡水泉、高毅资
产、南方基金、鹏扬基金等机构，都是平安银行
私人银行在私募公募领域的合作伙伴，高规格
朋友圈彰显了该行不俗的产品实力，客户产品
服务供给持续丰富。

全新升级权益体系
慈善信托规模行业领先

为满足客户全方位“金融+生活”需求，
2022年平安银行私人银行升级打造了高端医
养、子女教育、慈善规划等王牌权益，树立了金
融品牌创新典范。同时，截至2022年底，平安
银行私人银行慈善资金管理规模过亿元，慈善
信托规模行业领先，近4万人参与捐赠，受益人
群超20万人次。

以科技赋能业务
落地“五位一体”模式

2022年，平安银行私人银行在“五位一体”
基础上开启了智能化银行3.0新发展阶段，推动
更精准的客户需求洞察、更适配的产品服务供
给及更智能的运营策略，实现对客户全生命周
期的精细化、智能化、陪伴式金融服务。

为帮助客户实现生命价值和财富价值的双
重守护，2022年11月，平安人寿推出“平安盛世
金越（尊享版）终身寿险”（简称“盛世金越尊
享”），具备持续终身、身故保障、智慧传承和应
急有备等特点，为客户守护稳稳的幸福。

平安人寿坚持“产品+服务”策略，通过科技
赋能，打通内外部生态资源，为客户打造更多优
质服务权益，提供省心省时又省钱的暖心服务，
始终坚持以人民为中心，以专业创造价值，帮助
客户畅享高品质生活。

穿越经济周期
赋予财富双重守护

“盛世金越尊享”在交费期满一定年度后，
现金价值按约3.5%逐年递增，针对当前居民平
均寿命不断延长这一现状，提供保障至终身。
同时，该产品的年度保额，自第二个保单年度起
按每年3.5%确定递增，帮助客户实现生命价值、

财富价值的双重守护。

深耕保障本源
应对人身险不确定

“盛世金越尊享”在身故保险金给付方面，
若被保险人18周岁前身故，则按所交保费与现
金价值两者取大给付；若被保险人18周岁及以
后身故，且身故时交费期间未届满，将按所交保
费的一定比例与现金价值两者取大给付；若被
保险人18周岁及以后身故，且身故时交费期间
已届满，将按当年度保额、现金价值及所交保费
的一定比例三者取大给付。

创新双被保人
实现财富智慧传承

“盛世金越尊享”支持设置双被保人，可延
长当年度保额及现价的增长周期；可通过双被
保人变成单被保人的系列操作，将保单传承给

孩子，实现财富智慧传承。

提供保单贷款
满足紧急时刻资金需求

“盛世金越尊享”还提供保单贷款服务，客
户可通过“保单贷款”功能应对资金周转问题。

“盛世金越尊享”保单贷款最高可贷现金价值的
80%，充分满足客户的资金需求。

重要提示：1.平安盛世金越(尊享版)终身寿
险简称盛世金越尊享。2.本资料所载内容仅供
您理解保险条款所
用，在某些情况下，
平安人寿不承担给
付保险金的责任，具
体保险责任、责任免
除、合同解除及其他
内容详见保险条款。 扫码了解

更多重要提示

平安银行
“五心”服务 护航财富升级

平安人寿
传承财富 生活应急有备
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